
www.versicherungsprofi.online

Vermittler  
stellen sich vor 

Der FOCUS-MONEY-Versicherungsprofi ist das  
Medium für die Vertriebspartner der Assekuranz.  
Mit „Vermittler im Porträt“ hat der Versicherungsprofi 
über sein neues Online-Angebot ein Alleinstellungs-
merkmal im Markt der Finanz- und Versicherungsmedien 
geschaffen. Wir stellen unabhängige Makler, Exklusiv-Ver-
treter und Spezialisten vor und geben dieser wichtigen Berufs
gruppe ein Gesicht.

Der Versicherungsprofi veröffentlicht regelmäßig Kurzporträts 
von Vermittlern auf Basis eines standardisierten Fragebogens. 
Die Antworten sind nur für die redaktionelle Veröffentlichung 
bestimmt. Vor Liveschaltung des Beitrags legen wir Ihnen diesen 
zur Freigabe vor. Sobald er online ist, können Sie ihn nach eige-
nem Ermessen verlinken und im Sinne der Selbstvermarktung 
nutzen. Gern stellen wir Ihnen im Zuge einer Veröffentlichung 
auch unser Logo für Ihre Website zur Verfügung.

ABLAUF:
Den beantworteten Fragebogen senden Sie direkt per Klick an 
unseren Kooperationspartner Rockit.

Bitte beantworten Sie mindestens fünf Fragen. Eine Antwort 
sollte im Regelfall nicht länger als 500 Zeichen sein. Fügen Sie 
bitte ein aktuelles Porträtfoto in hoher Auflösung bei.

Mehr Aufmerksamkeit für Ihr Business durch 
ein Online-Porträt bei einer starken Marke, 
dem Versicherungsprofi von FOCUS-MONEY.

In Zusammenarbeit mit 
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https://versicherungsprofi.online/vermittlerwelt/vermittler-im-portraet/


www.versicherungsprofi.online

Der Fragebogen
Bitte beantworten Sie mindestens fünf Fragen nach eigener Auswahl.  
Für eine Antwort am besten nicht mehr als 500 Zeichen.
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Wie war Ihr persönlicher Weg in die  
Versicherungsbranche und in Ihre  
jetzige Position?

Welche Rolle spielt das Thema  
Nachhaltigkeit für Ihrer Arbeit?

Welche bürokratischen Rahmenbedingun-
gen für Vermittler würden Sie gern ändern?

Was war im Beruf bisher Ihr größter Erfolg?

Was ist Ihre Kernbotschaft, warum  
Kunden ausgerechnet zu Ihnen  
kommen sollen?

Wie stark haben Sie Ihre Arbeit  
bisher digitalisiert?

Was sollte sich aufseiten der Versicherungs-
wirtschaft in der Zusammenarbeit  
unbedingt ändern?

Alles gesagt?
Nach Klick auf den Button können Sie den Fragebogen 
an info@rockit-group.de senden.  
Bitte vergessen Sie nicht, ein oder mehrere Bilder von  
sich anzuhängen. Die Redaktion wird sich mit Ihnen in 
Verbindung setzen.

https://versicherungsprofi.online/datenschutz/
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